Advokaat soovitab: kust leida iduettevotluse jaoks raha?
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Praegune kriis on 166nud valusalt paljusid ettevotjaid, sealhulgas ka startup-ettevotteid, kelle kdigi ees on kiisimus: kust leida firma
tegevuseks ja arenguks rahastust. Koroonakriisi ajal muutusid nii pangad kui investorid ettevaatlikumaks ning laenu andmist voi

investeeringu tegemist kaalutakse senisest pdhjalikumalt.

Advokaadibiiroo Hedman Partners advokaat Kati Pino pakub vilja seitse voimalust, mille hulgast saab plusse-miinuseid korvutades
rahastuse kaasamise valikuid kaaluda.

Viga varase ettevotja kolm ,, F“-i

Kui tegemist on véga varajase faasi ettevotjaga, siis on esimeseks rahastamisallikaks kolm ,,F*“-i ehk sobrad (friends), perekond (family) ja
n-0 kergeusklikud (fools). Nendelt rahakaasamise eeliseks on kiirus ja lihtsus. “Tuttavad ei vii ettevotja suhtes 14bi iilipohjalikku
taustakontrolli ning rahastamine toimub suuresti usalduse pealt ja korporatiivdokumente ei vormistata,” selgitas Hedman Partnersi
advokaat Kati Pino.

Miinuseks on ettevotja jaoks rahasummade viiksus, sest sellised investorid investeerivad oma isiklikku raha ning ei oma suure
tdendosusega laialdasi investeerimiskogemusi.

Ingel-investor kui jairgmine aste

Kui ettevotjal on vajadus kaasata raha suuremas summas, tasub vaadata ingelinvestorite poole, kes teevad investeeringuid samuti varases
faasis ettevotjatesse. Investeeringuid tehakse siindikaatidena ning summad on pigem sadades tuhandetes kui kiimnetes tuhandetes eurodes.
“Ingelinvestorite rahale on oluliselt suurem konkurents, kuna tegemist on tuntud rahastajatega ning ka rahakaasamise protsess on pikem ja
formaalsem, kui see on kolme ,,F*“-i puhul,” tdi Pino vilja.

Kiirendi kui kombinatsioon oskusteabest ja investeeringust

Koroonakriis sundis kolima kontoreid ja kauplusi veebi ning samuti talitasid ka kiirendid. “Kiirendis osaledes on iduettevotjal voimalik
saada oskusteavet ning enamasti ka investeering. Suurematesse ja tuntumatesse kiirenditesse padsemiseks on vaja labida tihe soel, seega ei
ole tegemist kindla lahendusega ning kiirendisse kandideerimisega paralleelselt voiks iduettevdtja ka alternatiivseid rahastusi otsida,”
soovitas Pino.

Edukas osalemine kiirendis vdib ettevotjale anda tiivad ning avada uksi, millest ei osanud algselt unistadagi.
Uhisrahastuskampaania Liibiviimine

Kui ettevotja on juba saavutanud kolapinna {ihiskonnas, siis on iiheks heaks vGimaluseks iihisrahastuskampaania korraldamine. Hedman
Partnersi advokaadi sdnul on iihisrahastuskampaania eeliseks selle lihtsus — platvormidel on valmis lepingud ning ainsaks mureks on
kampaania piisti panna ja seda piisavalt turundada, et eesmérk saavutada.

“Uhisrahastuskampaania edukus sdltub suuresti iduettevdtja tuntusest ja pakutavatest toodetest-teenustest: mida keerulisem on toode-
teenus, seda keerulisem on sellele tekitada vajalikku kandepinda ning huvi mikroinvestorites,” tdi Kati Pino vilja.

Uhisrahastuskampaaniate puhul on aga mitmeid haid niiteid — niiteks hiljuti 18ppenud Barkingu kampaania v3i La Muu kampaania
moddunud aastal.

Eelmiste ringide investorid

Kui ettevotja voi idufirma on juba varasemalt raha kaasanud, siis vOib osanike leping isegi kohustada ettevotjat kdigepealt poérduma
olemasolevate investorite poole ning pakkuma neile vdimalust teha tdiendav investeering. “Olemasolevate investorite eelis vilise investori
ees on nende teadlikkus iduettevotja dritegevusest ning meeskonnast. Seega on olemasolevatelt investoritelt raha kaasamine kiirem, kuna
jéab dra drispetsiifika tutvustamine ning enesetdestamine,” lisas Pino.

Tépselt seda teed laks oma koroonakriisist tekitatud rahastamise vajaduse rahuldamiseks Bolt.

Suurema rahavajaduse korral on abi riskikapitalist

Kui on vajadus kaasata suurem summa, siis on rahastusallikaks riskikapitalistide pakutavad investeeringud. Balti turul investeerivad
riskikapitalistid peamiselt summasid vahemikus 200 000 eurot kuni 5 miljonit eurot. Riskikapitali kaasamise korral tuleb arvestada, et
riskikapitali pakkuja soovib enamasti panustada ka ettevotte tegevusse ning omada vetodigusi v4i vahemalt olulist m&ju strateegiliste
otsuste iile.

Samas on vdimalik riskikapitali kaasamisel ettevotjal saada véértuslikke kontakte ning arendada seelébi oma tegevust edasi.

Strateegilise investori kaasamine kui strateegiline liike

Samuti on vdimalik kaasata strateegiline investor, kelle jaoks on oluline iduettevotja érisse siseneda voi oma positsiooni selles tugevdada.
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“Strateegilise investori kaasamine v3ib toimuda erinevas vormis: strateegiline investor vdib lihtsalt drisse investeerida, vdimaluseks on
luua iihisettevotte (joint venture). Variant on ka kogu ari strateegilisele investorile maha miiiia ja ise enam omanikurollis mitte kaasa
liiiia,” kirjeldas Pino voimalikke arenguid.

Kokkuvdttes on igal iduettevotjal hoolimata sellest, millises faasis oma ettevStlusteekonnal ollakse, vdimalus kaasata ettevotlustegevuses
kapitali, kuid nagu ikka, sdltub kdik ettevotja vajadustest ja vdimalustest ning raha kaasamise tingimustest.
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